
WOODWAY GMBH • EUROPEAN HEADQUARTERS
Steinackerstr. 20 • 79576 Weil am Rhein, Germany
Tel. +49 (0)7621 940 999 0 • Fax +49 (0)7621 940 999 40
E-Mail info@woodway.de
www.woodway.de • www.woodway.com

Managing Directors:
Douglas Bayerlein, Jonathan Bayerlein
HRB 410516 Freiburg
St-Nr.: 11089/07815 • USt-IdNr.: DE142399196
WEEE-Reg.-Nr. DE 89831579

For Payments in Euro (€):
Volksbank Dreiländereck eG, Lörrach
IBAN: DE33 6839 0000 0000 1582 83
SWIFT: VOLODE66

 

  

 

WOODWAY ist ein weltweit führender Hersteller innovativer Laufbandtechnologie für den Medizin-, 

Therapie- und Rehabilitationsmarkt. Seit über 50 Jahren stehen wir für Qualität, Langlebigkeit und 

biomechanisch hochwertige Bewegungslösungen. Unsere Produkte kommen in Kliniken, 

Rehabilitationszentren, physiotherapeutischen Einrichtungen, Pflegeeinrichtungen sowie bei führenden 

Forschungs- und Gesundheitseinrichtungen zum Einsatz. Gemeinsam wollen wir die Zukunft der 

medizinischen Rehabilitation gestalten und suchen einen 

 

 

Medical Regional Sales Manager Nord/Ost (m/w/d) 
Vollzeit | Remote | Außendienst Region Nord- und Ostdeutschland 

 

 

Ihre Aufgaben: 

• Beratung und Vertrieb hochwertiger medizinischer Laufband- und Therapiesysteme 

• Eigenverantwortliche Betreuung und Weiterentwicklung des Vertriebsgebiets Nord/Ost 

• Akquise von Neukunden sowie Aufbau langfristiger Kundenbeziehungen im 

Gesundheitswesen 

• Betreuung von Kliniken, Physiotherapiepraxen, Rehazentren, Pflegeeinrichtungen sowie 

Universitäten und Forschungseinrichtungen 

• Durchführung von Produktpräsentationen, Vorführungen und Anwenderschulungen 

• Angebotserstellung und Abschluss von Investitionsprojekten 

• Repräsentanz auf Fachkongressen, Messen und Branchenevents 

• Markt- und Wettbewerbsanalysen 

 

Ihr Profil: 

• Abgeschlossene medizinische oder therapeutische Ausbildung bzw. fachbezogenes Abitur 

oder Studium 

• Mehrjährige Vertriebserfahrung im Investitionsgüter- oder Medizintechnikvertrieb erwünscht 

• Erfahrung im Umgang mit Entscheidern im Gesundheitswesen 

• Hohe Eigenmotivation, Organisationstalent und Abschlussstärke 

• Reisebereitschaft (ca. 50%) und Führerschein Klasse B 

• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse 

 

Wir bieten: 

• Attraktives Vergütungspaket zzgl. Provisionsregelung 

• Firmenwagen zur privaten Nutzung 

• Moderne digitale Arbeitsausstattung 

• Strukturierte Einarbeitung und Produktschulungen 

• Kollegiales Team und flache Hierarchie 

 

 

Ihre Bewerbung geht an: 

WOODWAY GmbH 

Personalabteilung 

Betr. Medical Regional Sales Manager 

Steinackerstr. 20 

79576 Weil am Rhein 

karriere@woodway.de 


